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Comunitat Valenciana

Un joven empresario crea el «Chufamix»
para hacer horchata natural desde casa

» «Pretendemos acabar con
la tirania del tetrabricks,
explica el creador de este
producto, Andoni Monforte

MARTA GIRONA VALENCIA
M La horchata es uno de los pro-
ductos mas tipicos de la Comuni-
dad Valenciana. Las leyendas atri-
buyen elnombre delabebidanada
mas y nada menos que al mismo
Jaumel quien tras probarla por pri-
mera vez exclamé: «ago es or,
xatal». Y desde el siglo XIII hasta
ahora es una exclamacion que se
ha repetido en distintas formulas
e idiomas, cada vez que algiin cu-
rioso se ha animado a probarla.
«Ademads, la horchata natural,
que no tiene nada que ver con la
envasada, es una bomba nutricio-
naly es buena contra el colesterol»,
expone Andoni Monforte quien
presenta un nuevo producto, el
«Chufamix» que pretende revolu-
cionar el consumo de este «oro
blanco».

«Con Chufamix cualquiera po-
dra hacerse horchata natural en
casa», afirma. Este aparejo se com-
pone de un recipiente que hay
que rellenar con agua—a la tem-
peratura a la que se quiera la be-
bida— de un vaso filtrante en el
que hay que verter la chufa moli-
day dejar macerar cinco minutos.
Después hay que batirlo durante
un minuto y exprimir con el mor-
tero los restos del filtro.

Esta es una idea que llevaba
tiempo rondando la cabeza de
Monforte, «<horchatero» tradicio-
nal, ya que «muchos turistas pre-
guntan como pueden conseguir-
la en su pais y hasta ahora era im-
posible».

«Pretendemos acabar con la ti-
rania del tetrabrick», destacay se-
nala ademas que «es como com-
parar un vino de cartén con un
Gran Reserva». Ya que para estos
«gourmets» de la horchata, que
realizan catas para comparar el
saboryla calidad, el producto en-
vasado es un «suceddneo» que tie-
ne poco que ver con la verdadera

esencia de esta bebida.

«Y adems este producto es muy
barato; la «Chufamix» vale 35 eu-
ros y los paquetes de chufa ente-
ra valen a 4.50 euros el kilo y mo-
lida a 2.60», comenta, con lo que el
precio del litro oscilaria entre los
noventa céntimos y los dos euros
con sesenta, dependiendo de la va-
riedad de chufa.

Otra de las peculiaridades de
este invento es que solo va a ser dis-
tribuido en el pequeno comercio.
«Nos gustan las tiendas de toda la
vida en los que el trato es cercano
y agradable», indica Monforte
quien resalta que ya tienen mas de
cien puntos de venta en toda la Co-
munidad. «kDe momento no vamos
a buscar mas porque solo hemos
sacado al mercado 2.000 unida-
des», anade.

El proyecto nace con la inten-
ci6n de internacionalizar uno de los
productos valencianos mas insig-
nes con lo que va a ser posible ad-
quirirlo por internet desde cual-
quier parte del mundo. «Las ins-
trucciones estan en varios idio-
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mas», exclama entre risas Monforte
quien cuenta que ha pasado més
de un mes en la carretera. «He
viajado desde Girona hasta Ali-
cante con mi «Chufamix» bajo el
brazo haciendo demostraciones
en los pequefnos comercios para
dar a conocer el producto .

Como curiosidad, expone que
con «Chufamix» se pueden hacer
horchatas de cualquier semilla ve-
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Andoni Monforte hace una demostracion. LevanTe-emv

getal o hacer mezclas. «Una de las
mejores combinaciones es la de
anadir fresas a la chufa, el resulta-
do es una bebida dulce que en-
gancha.

Y también es posible hacer re-
posteria. «Con los restos que que-
dan en el mortero, un 50% de otra
harina y huevo se pueden hacer ga-
lletas, magdalenas y todo tipo de
dulces», apostilla Monforte.



